
En plus d’augmenter votre chiffre d’affaires, la 
nouvelle solution logicielle Axess PAY PER USE 
permet de renforcer le lien avec le client et de 
proposer des offres encore plus ciblées. 

Il s’agit d’un service pratique pour vos clients qui 
ne paient que le temps réellement passé dans la 
station. Cela leur permet d’économiser le prix 
d’un abonnement saison, les frais pour les services 
supplémentaires ainsi que les temps d’attente en 
caisse. Les skieurs peuvent utiliser toutes les re-
montées mécaniques de la station aussi souvent et 
aussi longtemps qu’ils le souhaitent.

Le système calcule le montant à payer puis débite 
automatiquement la somme sur la carte bancaire 
du client qui a été enregistrée dans la base de 
données. Le prix est calculé en fonction de l’utili- 
sation des remontées mécaniques, de l’âge du 
skieur et du taux de fréquentation par rapport à 
l’horaire de ski choisi. Vous disposez ainsi à tout 
moment d’une vue d’ensemble des données grâce 
à un rapport complet sur les montants à encaisser 
et sur la performance globale de la saison.
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  Vos avantages

  Avantages  
   clients

 › Possibilité pour les clients de devenir 
membre du programme PAY PER USE via  
la boutique en ligne

 › Informations de paiement enregistrées 
directement par le client 

 › Paiement en fonction de l’utilisation des 
remontées mécaniques

 › Amélioration de l’expérience client. PAY 
PER USE est une solution optimale pour les 
skieurs locaux.

 › Grâce aux Axess CARDS, aucune nécessité 
pour les clients de se rendre en caisse avant 
de débuter leur journée de ski 

 › Exclusivité pour les membres PAY PER USE 
: promotions, offres ou réductions (par ex. 
une réduction tous les 5 jours de ski)

 › Augmentation du chiffre d’affaires dès l’ou-
verture de la station en début de saison 

 › Facturation automatique quotidienne, heb-
domadaire ou mensuelle et en fonction du 
nombre de jours de ski

 › Montant calculé en fonction de la catégorie 
de personnes et de la station de ski

 › Possibilité d’ajuster quotidiennement vos 
prix en fonction de la météo, de la saison  
et de l’état d’ouverture des remontées 
mécaniques

 › Adaptation de l’Axess PAY PER USE selon la 
charte graphique de votre site Internet

 › Avantages exclusifs pour les membres PAY 
PER USE

 › Paiement entièrement automatisé. Le client 
ne paie que les services utilisés.

 › Forfait de ski sans contact et paiement par 
carte bancaire

 › Accès direct aux services proposés par la 
station de ski

 › Aucun check-out nécessaire

 › Vue d’ensemble et affichage clair des jours 
de ski ainsi que des montants à payer sur le 
compte client

 › Communication directe entre la station de 
ski et le client
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